Ficha de Producto

Aumenta tus ventas
con el CRM lider en
movilidad y Sage 50

Fideliza tu cartera y genera mas oportunidades
conectando Sage 50 con ForceManager, el CRM de
ventas premiado por Apple y Gartner.

Dashboard

Datos clave de Sage 50 sincronizados.

Preparay reporta visitas en segundos.

Gestiona oportunidades y pronostica ventas. i@l | l i i I

Generay valida presupuestos desde movil Destaca Ahorra tiempo Toma mejores
en tus visitas en tareas decisiones
de ventas de reporte comerciales

nge




Todos los datos
actualizados para
triunfar en tus visitas

Con ForceManager CRM obtienes informacion clave de tu
cliente incluyendo los disponibles en Sage 50. Podras crear
y mantener actualizada tu cartera desde tu smartphone,
stncronizando en tiempo real

[EI Cartera de clientes y potenciales.
r=h| Datos de Contactos.

[li I I Informacidon financiera relevante.

Sage

Q Farmacia Cruz Blanca

Ganado

o

Campos de destino

Mailchimp

Ense Ventas por periodos

m cuadro-de-mando.xls

Draft1-Cambios-an.rojo-de-
= Simon.dog

™ Declaraciones de avance pto
2.1t

B Leaal ndf
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ATARK

Industrias Stark
Materiales de Construccion

O 0 =

El cliente ha disminu Factura pendiente de cobro 800€
pedidos en un 27%

DETALLES DE LA EMPRESA l

K % A
h nero Wi

04608990265 Credito de cliente 30.000€

Total de impagos 2.500€

Mexico - LATAM

COMNTACTO

Numero de telefono
675463542



Creay valida tus
Presupuestos al Instante
con ForceManagery
Sage 50

Pedido N° 1010465
Cliente ACME Medical

Ahora, con un solo toque en tu movil, crea y valida presupuestos
a clientes activos y potenciales desde ForceManager. Sincroniza " Sorrador
productos, preclos y descuentos con Sage 50 en tiempo real.

' | DxH 3 hematologia .

S

| || I Generay valida presupuestos directamente en tu movil. " Bisturi Y11A

D Sincroniza Productos, precilos y descuentos con Sage 50.

Total

|&| Optiumiza ventasy reduce errores desde cualquier lugar. Descuento

SOSG ADDON DE CRM PARA SAGE 50



Registrala actividad
con tus clientes de
forma sencilla

Introducir notas a mano es cosa del pasado. Registra los
resultados de cada visita mediante tu voz. Ahorra ttempoy
dedicalo a tareas que aceleren las proximas ventas.

E Agenda y reporta reuntones medtiante tu voz.

EB Recibe recomendaciones para agtilizar tareas.

|0§| Optimiza tu ruta comercial diaria.

Sage

o

_ DISPONIBLE EN
' Google Play

#  Disponible en I
o App Store

il
Dashboafd |

La Libreria Bloomsbury
Cliente

Hoy a las 16:00 -1

K L +%88 15.00 B
\ 47 min &

Reunidn con Carlos

O

Visita de ventas

A tiempo {1 hora)

Proximos eventos

Q il

La reunidn fue bien, hay que enviar la
oferta manana a las 13:00h

La Libreria Bloomsbury
1 Reunién en Bloomsbury
MON | 16:00 - 17:00

Libreria One Stop

1 Videocall con Libreria One stop
hAT R =, _ | =

A1 oWt AR .
ﬁ [ ™ | 9
EMENES0E Ooportunidades Cantacios
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Mantén a tus clientes
y oportunidades bajo
control

Visibilidad completa de tu equipo de ventasy su actividad
comercial. Asigna recursos de forma eficiente y cambia tu
estrategila en funcion del pronodstico de ventas.

Clientes activos y potencilales geolocalizados, y
stncronizados con Sage 50.

Analiza la cobertura de cartera y fideliza a tus clientes.

&)
&4
&

Sigue el Pipeline de oportunidades y pronostica ventas.

Sage

Objetivos

Nombre Objetivo

Nuevas oportunidades

@ Carlos Garcia
L5
(’ﬁ Laura Castillo

Escribe aca tu oportunidad

E
Nuevas Oportunidades

80K$

100K$

ADDON DE CRM PARA SAGE 50

80%

20%

80%

T1%

48%

Dashboard
Ventas Visitas
80K$ " 3
100K $ 15

Trimestral Semanal

Individual Individual

Proximos eventos
Construccion Stark
Reunion

e aln A=
k I il
L AL F LY

Industrias Mervin
Videollamada con José

wtode
Bt

9

(|

Clientes

n )

100

Mensual

Individual

Anadir




Toda tu actividad
comercial enun
mismo lugar

Empileza con todos tus datos integrados de Clientes,
Potenclales y Contactos de Sage 50. Centraliza las gestiones
comerclales, emaills, llamadas y calendario en un mismo lugar.

Consulta el historico de visitas anteriores.

Visualiza el historico de facturas y presupuestos
stncronizados.

||2|| Ematly calendario integrados.

Analiza evolucidon de ventas de tus clientes antes
de las vistitas

Sage

Analista financie

La empréesa trabaja en el sector linancierns y

SC\SE‘ Ventas por periodo
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MXD Global Agency Calendario (4)
[

pa de b bl
| TIEL ol :|!|'|_:\_I
= .
Campos impartantes

2000 € =
=

B50 €

10K €
]
=1

|":‘: ||||.

Cliente con un total de
850,00€ pendientes de cobro

Trimesiral

il
.........

Mostrar todo

Tareas pendientes

Proximos eventos

Bloomsbury & Co.
Follow up proposal

BA N, S E b ¥
MO 8151/

23,

DA Walsh Group
1 Bob Simons brithday
MON} &f7ne

23.4

....

Q

Kertzmann In
Quarterly review

L L




Beneficlos de la integracion

Sage 50 con CRM ForceManager

Funcionalidades de la integracion

Seleccion de usuarios

e Eiensenida

v/ Proceso auto de conexidn y sincronizacidn de clientes Niimero de licencias contratadas: 1 de 100

. Registro ¢ invitacidn de Selecciona aquellos vendedores que quienﬁs‘que también prueben ForceManager y les
VY pOtenClaleS 9 usuarios a ForcehManager enviaremos una invitacion a su correo para que puedan activar su usuario. También nos
servira para asociar los clientes creados al vendedor correspondiente, en su defecto, se
v/ Integracién automéatica en tiempo real o e asociaran al Supervisor.
v/ Integracién unidireccional de los siguientes puntos: R T o Email Position
SUPERVISOR B4 testmO09@gmail.com Adman
» CatalOg OS d e a rt-l.C UlOS Fernando Pérez ] testfrmD09+ 38 force... Sales Rep
. Maria Lopez L] testfmi009 + 4 @gmail.... Lales Rep
» Datos de la Consulta de Riesgo loura Casilss 0 testfm009+2@gmail.  Sales Rep
, d f 't Marcos Rodriguez .. L] testfm 009+ 6@ gmail.... Sales Rep
» -LN€as de facturas Lucia Garcia O testim009+ 5@ gmail... Sales Rep
. arina Sanchez o testfmO09 + miail.... 5 Re
» Reglas de negocio - i e
e Carlos Torres L] testim009 + 10gigma... Sales Rep
o ~ . o . o . fade 3 tus vendedores como SLUPERVISDR L] estmOl9@gmail.oo... Sales Re
v/ Integracidn bidireccional de los siguientes puntos: Sty t .;, g
para que acoBRan a L Qeshicn o8 Sus
» Vendedores » Contactos
Anterior m Cancelar
» Clientes activos » Presupuestos

y potenciales

SOSG ADDON DE CRM PARA SAGE 50 7



Inteligencia Artificial de Ventas ¢~
integrada con Sage 50

Dana Al
Resumen ejecutivo ¥

DANA Al te ayudara a tomar decistones mas informadas y adecuadas T,
o o s . o esumen: Miguel Fernancez de 1op value
a la sttuaci1on actual de tus clientes. Profundiza sobre datos de ventas {Soedi Poter o MNICOrp et o,
. o o . n iacion ra implementar un lucion
de Sage 50 combinados con tu actividad comercial. Dana Al - Chat ~ @ s Aciion 14 Fro0a0s b alencién d ok

que agilice los procesos de atencion al cliente y
facturacion de NextCorp. Se espera una
demostracion en vivo para confirmar

\sistente para Gabriel Con:

v/ Entiende la situacién actual de tus clientes en segundos, con

. . - . . ~ ¢
informacion relevante, ordenada y priorizada formacikin gmerst Gabrieicolk =~ D2Ma Al - Chat '+ @B ,
a la construccién y con un enfoqu Asistente para Gabriel Constructions
f Espana y su responsable es Miqu
v/ Interactia con DANA Al por Chat: e
: el : a Analiza nuestros productos mas vendidos y genera un grafico de resumen
actualmente tienen un crédito dis

» Pregunta por resultados de ventas, productos mas vendidos, s e

pedidos asociados o ultimas interacciones iltimos 6 meses, han realizado vz
de 2023 (hace 3 meses). No hay t

Este es el report

s : ¥ _ Informe +
» Mejora tus ratios de venta y cross-selling, anticipandote a A e e naes o
las necesidades de tus clientes »w | | —rieet tk e
Siguientes pasos: Dado que no h: B Teclado Inaldambrico
o o . . . S S, e siguiente paso seria establecer ur Televisor 40" Curved
» Plantfica tus siguientes pasos y clerra ventas mas rapidas avanzando en la oportunidad abie
con sugerencias de accidon en contexto ool :
L. . . Lo Conclusiones: Aunque Gabriel Co
» Reduce al mintmo el ttempo de reporting con graficos . faltade interacciones recientes y
L que podria estar disminuyendo su
descargables desde el chat y

v/ Resume cadenas de correo extensas, y continua la conversacién
en contexto de los datos de venta o actividad de tu cliente

SOSG ADDON DE CRM PARA SAGE 50 8



Beneficios de la integracion

v

C LSS

A

C LS

Evitar errores en la sincronizacion de datos

Todo 1ntegrado, sincronizacidn bidireccional, los datos pasan
de Sage 50 al CRM y viceversa

Consulta la informacién de tus clientes desde cualquier lugar
Sincroniza tu calendario

Visibilidad de tu actividad comercial aumentando la
efectividad de la actividad y por tanto aumenta tus ventas

Agiliza tus visitas

Crea confianza a tus clientes conociendo su sttuacion en
cualgutier momento, desde el movil o la Tablet

Muestra el catalogo de forma profesional desde una Tablet con
toda la informacidn actualizada al momento

Consulta las ultimas facturas de tus clientes
Gestiona las oportunidades y seguimiento de las ventas

Consulta evoluclones de venta por articulos y por cliente,
mejorando el cross-selling.

Sage

Compara actividad comercial y ventas de tu equipo de manera
dinamica

Mantén actualizada tu cartera: agenda nuevos interlocutoresy
potenclales durante la visita, hacla Sage 50

Mejora ratio de conversion de potenciales, registralos de
manera agily sincronizalos con a Sage 50

Siclerras la venta, crea el presupuesto desde tu movily se
enviara automaticamente a Sage 50 para gestionar el pedido
de tu cliente

Agiliza el proceso de envio de los productos a tus clientes,
mejora su experiencia, clientes mas satisfechos gracias a una
gestion mas eficaz

Custom ficlds b4 00n

& Nuevo editar 0 Eliminar Localizar il Grafica Opcones M 4 » W 3 salir

> 43000003 lombre: ) AL CIF: [452145872
Razdn comercial i PO < gacion fis

iente 43000003 - ANTONSO TORRES MAYORAL Ad

S N N PGenera [M| Cliente [$000003-ANTOMOTORRESMAORAL = | [add-ons
Custom fields X

(@ 3et as featured those fields that are most relevant in your day to day by
pressing the ¥ so that you have them available at first sight!

@i Cruz

Ej. Evolucidn ventas por cliente

Datos de riesgo
Ejemplo de datos de riesgo integrados de Sage 50 en ForceManager

ADDON DE CRM PARA SAGE 50



Soge

¢Por que ForceManager CRM?

Empieza con todos tus datos integrados de Clientes y Contactos de Sage 50. Centraliza las
gestiones comerciales, emails, llamadas y calendario en un mismo lugar.

920% +25% +407%

del Equipo Comercial Aumento de la actividad Mejora de la calidad
lo utiliza cada dia comercial de la informacion

+1600 clientes en todo el mundo

ForceManager es el CRM de ventas n°1 del mercado hispanohablante.

LoCKner % & Oy y 4
%.ﬁ:—jdefarma [i] kockner - PEPSICO e MICRODENT CEMEX

yssenkrupp
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Sage Espaia
Avenida de Europa 19
28108 Madrid

Sage.com/es
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https://es-es.facebook.com/SageSpain/
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